FICHA METODOLOGICA

NOMBRE DEL INDICADOR Ingreso por ventas de mercaderias por valor bruto de la

produccion.

Este indicador se define como la relacion entre valor de
DEFINICION ventas de las mercaderias para el valor bruto de la

produccion.

FORMULA DE CALCULO
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Donde :

IVMVBP; = Ingreso por ventas de mercaderias por valor bruto de la produccién en el periodo (t).
X; = Valor de ventas de mercaderias en el periodo (t).
Y; = Valor bruto de la produccion en el periodo (t).

DEFINICION DE LAS VARIABLES RELACIONADAS

Valor de ventas de mercaderias: Es el valor de las mercaderias al costo de lo vendido a precio
de reposicion es decir al precio que le costo reponer el bien.

Valor Bruto de la Produccién: Este concepto representa la suma total del valor de los bienes y
servicios producidos por una sociedad, independientemente de que se trate de insumos -es
decir, bienes intermedios que se utilizan en el proceso productivo- o de articulos que se
destinan al usuario final. Por tanto, incluye el valor de todos los productos sin considerar si son
de demanda intermedia 0 de demanda final.

Dentro del valor bruto de la produccién se incluyen los articulos para autoconsumo -bienes
que produce una unidad y ella misma consume- asi como los bienes que intercambian
distintas unidades de produccién o establecimientos de una misma empresa como es el caso
del petroleo crudo que se insume en procesos de refinacion. También forma parte de este
concepto la fabricacién de activos fijos (construcciones, maquinaria y equipo) para uso propio
de cada unidad productiva.

Frecuentemente se confunde el Valor Bruto de la Produccion con el término de Producto
Interno Bruto. La diferencia entre ambos consiste en que para estimar el Producto Interno Bruto
de un sector, se le restan al Valor Bruto de la Produccién las compras que ese sector hizo a
otros productores de bienes o servicios para llevar a cabo, su proceso productivo.

METODOLOGIA DE CALCULO

Para determinar el ingreso por ventas de mercaderias por valor bruto de la produccion en el
periodo (t), se divide el valor de ventas de mercaderias en el periodo (t) para el valor bruto de la
produccion en el periodo (t).
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